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Installer WooCommerce

🎯 WooCommerce : 

- plus de 28 % des sites E-commerce dans le monde,

- soit plus que toutes les autres plateformes Ecommerce.

🎯 Conçu pour CMS WordPress.

🎯 Très populaire

🎯 Simplicité d’utilisation et ses fonctionnalités personnalisables sur-mesure.



Stratégie marketing

🎯 Connecter les réseaux sociaux au site web

🎯 Nombreux sont les internautes qui se servent des réseaux sociaux dans leur processus d’achat, voici 

quelques chiffres pour exprimer cela :

- 87% des acheteurs disent que les réseaux sociaux les ont aidé à décider quoi acheter.

- 25% d’entre eux cherchent des avis et conseils sur les réseaux sociaux

- 90% des abonnés essaient d’atteindre les marques en passant par les réseaux sociaux.

🎯 Avantages

1. L’acquisition de nouveaux clients

2. Des liens qui se tissent avec sa clientèle

3. Un moyen de communication rapide et efficace

4. Un coup de pouce à votre référencement naturel

5. Les réseaux sociaux décuplent vos espaces de ventes



Stratégie sur les pages Produit et Panier
🎯 Bundle pricing (La vente de produits en packs)

- Optimisation des coûts d’envoi et de logistique pour chaque commande

- Augmentation directe du panier moyen

- Accroissement des ventes par l’effet de halo résultant de la comparaison 

des offres

- Prix plus compétitifs sur le marché

🎯 Cross Sell (vente complémentaire, vente croisée ou vente additionnelle)

- Augmentation du panier moyen

- Meilleure vente des accessoires

- Mettre en avant certains produits

🎯 Up Sell (vente incitative ou montée en gamme)

- Proposer d’acheter un service ou un produit supérieur

Cette stratégie de vente est essentiellement centrée sur l'expérience de 

l'acheteur et vise à augmenter son panier moyen.

Nombreux sont les internautes qui se servent des réseaux sociaux dans leur 

processus d’achat, voici quelques chiffres pour exprimer cela :

- 87% des acheteurs disent que les réseaux sociaux les ont aidé à 

décider quoi acheter.

- 25% d’entre eux cherchent des avis et conseils sur les réseaux 

sociaux

- 90% des abonnés essaient d’atteindre les marques en passant par les 

réseaux sociaux.

🎯 Avantages

1. L’acquisition de nouveaux clients

2. Des liens qui se tissent avec sa clientèle

3. Un moyen de communication rapide et efficace

4. Un coup de pouce à votre référencement naturel

5. Les réseaux sociaux décuplent vos espaces de ventes



Stratégie sur les pages Produit et Panier - Ex.



Articles de blog sur eShop 

Les avantages d’un blog pour un site e-commerce :

🎯 Posséder un espace pour s’exprimer autrement

🎯 Augmenter le trafic sur votre boutique en ligne

🎯 Rester en contact avec votre prospect sans être trop promotionnel

🎯 Établir une relation de confiance à travers un blog

🎯 Cibler ceux qui ne savent pas qu’ils ont besoin de vous

🎯 Un blog offre un bon retour sur investissement



Questions / Réponses


